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INTRODUCCION

El presente trabajo tiene por finalidad presentar los principales comportamientos económicos y sociales, en la Provincia de San Juan, a partir de la devolución-pesificación  de fines del 2001. Trata en consecuencia de observar el comportamiento de la economía provincial en relación a la nación y a la provincia de Mendoza como integrante de la Región de Cuyo.

Intentar analizar el comportamiento de algunos sectores principales, sectores dinámicos, y en un período tan corto (2002-2006), nos ayuda a conocer en grandes rasgos la tendencia actual de la provincia. En realidad,  todos los valores de las variables en estudio, muestran en general un panorama optimista pero hay que tener en cuenta que se parte de una situación de  crisis muy fuerte.

En consecuencia, el trabajo trata de mostrar los factores y los sectores, que dinamizan el crecimiento de la economía pero con  rasgos de concentración y fuerte polarización que hacen necesario una reflexión sobre el modelo y el rol del estado. 
1. Estructura productiva.

1.1. Producto bruto geográfico regional.  Nación  y  Provincias  de Mendoza y San Juan. 

Para analizar el PBG, se han tomado los años 2002 y 2005 para considerar los cambios que se han producido en la estructura productiva regional, teniendo en cuenta el período post- convertibilidad.

                             Producto bruto geográfico nacional y  regional.  

                              Participación provincias. (en millones de pesos de 1993)

	PRODUCTO BRUTO 


	2002
	%
	2005*
	%

	NACIONAL


	217.000
	100
	304.815
	100

	MENDOZA
	8.911,5
	    4,1


	10.034,0
	3,3

	SAN JUAN
	1.932,1
	  0.9
	2.934,6
	1

	REGION
	10.843,6
	5,0
	12.968,6
	4,3


Fuente: * Estimaciones  provisorias. Instituto de Investigaciones Económicas y Estadísticas-San Juan.  Indec. Mendoza.

 Tasa de crecimiento nacional, regional y por provincias.

                       2002-2005.

	Jurisdicción
	TASA DE CRECIMIENTO

2002-2005

	NACIONAL


	0,40

	MENDOZA
	0,12

	SAN JUAN
	0,52

	REGION
	0,19


Fuente: * Estimaciones  provisorias. Instituto de Investigaciones Económicas y Estadísticas-San Juan.  Indec. Mendoza.

Los datos muestran una menor participación regional en la economía nacional. Se pasa de una participación del 5,0 % al 4,3 %, en el período 2002-2005.  

Sin embargo los comportamientos son diferentes al interno de las provincias. Mientras San Juan crece (aumenta su participación en el producto bruto nacional en casi un 1 por ciento), Mendoza decrece significativamente (del 4,1 al 3,3). 

Las tasas de crecimiento inter-período muestran que San Juan ha crecido más que la nación y no así la provincia de Mendoza. Cuando la nación crece al 40%,  la región al 19, San Juan lo hace al 52 y Mendoza, apenas a un 12%. Esto significa que en el período ha sido mucho más dinámica la actividad económica en San Juan, que en la nación y obviamente, que la provincia de Mendoza.

1.2. Producto bruto geográfico de la Provincia de San Juan por sectores. En miles de pesos constantes de 1993

	SECTOR
	2002
	2004
	2005*

	
	VA
	%
	VA
	%
	VA
	%

	PRIMARIO
	289.793,2
	11.1
	335.454,3
	13,5
	385.125,8
	13,2

	SECUNDARIO
	607.084,5
	28.0
	717.134,5
	27,2
	833.348,0
	28,4

	TERCIARIO
	1.506.016
	60.9
	1.561.482,6
	59,3
	1.714.134,2
	58,4


Fuente: * Estimaciones  provisorias. Instituto de Investigaciones Económicas y Estadísticas-San Juan. 

	SECTORES


	2002
	2004
	2005*

	
	VA    
	%
	VA
	%
	VA
	%

	SECTORES PRODUCTORES DE BIENES
	896.877,8
	39,0
	1.072.588,8
	40,7
	1.219.473,8
	41,6

	SECTOR PRIMARIO


	289.793,2
	17,0
	355.454,3
	13,5
	386.125,8
	13,2

	Sector Agropecuario
	284.096,4
	16,8
	348.921,4
	13,2
	357.632,3
	12,2

	Sector Minas y Canteras
	5.696,84
	0,2
	6.532,9
	0,2
	28.493,5
	1,0

	SECTOR SECUNDARIO


	607.084,5
	22,0
	717.134,5
	27,2
	833.348,0
	28,4

	Sector Industrias Manufactureras
	442.054,1
	15,3
	391.542,2
	14,9
	448.092,5
	15,3

	Sector Electricidad, Gas y Agua
	95.897,8
	6,1
	134.471,2
	5,1
	143.429,0
	4,9

	Sector Construcciones
	69.132,55
	0,5
	191.121,1
	7,3
	241.826,5
	8,2

	SECTORES PRODUCTORES DE SERVICIOS
	1.506.016
	61,0
	1.561.482,6
	59,3
	1.714.134,2
	58,4

	SECTOR TERCIARIO


	1.506.016
	61,0
	1.561.482,6
	59,3
	1.714.134
	58,4

	Sector Comercio, Rest. y Hoteles
	244.665,7
	8,1
	175.483,3
	6,7
	194.370,3
	6,6

	Sector Transporte y Comunicaciones
	142.275,3
	4,3
	114.013,5
	4,3
	121.899,3
	4,2

	Sector Establecimientos Financieros, bienes inmuebles y serv. prestado a empresas
	443.402,3
	25,1
	551.002,7
	20,9
	559.143,4
	19,1

	Sector Servicios Soc., Comun. y Pers
	675.673
	23,5
	720.983,0
	27,4
	838.721,2
	28,6

	TOTALES
	2.402.894
	100
	2.634.071,4
	100
	2.933.608,0
	100


Fuente: * Estimaciones  provisorias. Instituto de Investigaciones Económicas y Estadísticas-San Juan. 

La tasa de crecimiento 2004-2005 del PBG total fue de un 11,4%, lo que indica que tuvo una tasa de crecimiento mayor que la del País.
El PBG de la Provincia en el año 2005, se distribuye de la siguiente manera:

Sector primario: Tiene una participación del 13,2%, de los cuales el 92% corresponde al sector agropecuario y el 8% a minas y canteras. Esta última es la actividad de mayor crecimiento entre el 2004-05 con un 321,5% debido fundamentalmente a la extracción del oro y algunos minerales (bentonita) vinculados a esta actividad. Todo el sector creció un 8,6%. La viticultura tiene una participación del 49,3% y la horticultura un 32,0%.
Sector secundario: Aporta el 28,4%, el 54% pertenece al sector manufacturero, el 29% al de construcciones (84,4 es privada y 15,6 pública) y el 17% a electricidad, gas y agua. La actividad de construcciones es la que más crece, en un 26% y además es la segunda actividad con mayor crecimiento en la Provincia. Todo el sector creció el 16,2%. 

Sector terciario: Este sector representa el 58,4% y las actividades más representativas son los servicios en donde se computa la administración pública con un 28,6%. El sector de establecimientos financieros es el que menos crece durante este periodo a diferencia de la década del noventa. Creció el  9,8%

Los sectores productores de bienes tuvieron un incremento del 13,7% determinado como se dijo anteriormente, principalmente por la actividad minera.

1.3. Explotaciones agropecuarias. San Juan
	1988
	2002

	Superficie
	Sup. Media
	Superficie
	Sup. Media

	Nº EAPs
	Sup. EAPs
	Sup. Implantada
	Por EPAs
	Implan-

tada
	Nº EAPs
	Sup. EAPs
	Sup. Implantada
	Por EPAs
	Implan-

tada

	10.300
	1.204.185
	72.722
	117
	13
	6.559
	846.985
	84.280
	123
	7




Censos Nacionales Agropecuarios 1988 y 2002.

Según los censos Agropecuarios de 2002, la cantidad total de explotaciones de la provincia disminuyó, es decir que en el año 2002 quedan sólo el 63% de las que existían en 1988.
A pesar que la superficie total ocupada por las explotaciones agropecuarias disminuye en 33%, aumenta la superficie cultivada un 15%, para el total provincial. El aumento de superficie ocupada y la disminución de la cantidad de explotaciones, evidencia el incremento de la concentración de la tierra, lo que también puede observarse en el tamaño medio de las explotaciones.
En otras palabras, la superficie media total de las explotaciones en el período 88/02 crecen un 105%  a nivel provincia (de 7has. pasó a 13 en el nivel provincial)
1.4. Vitivinicultura.

 1.4.1. Cantidad de viñedos y superficie cultivada.
	Provincia
	1990
	2002
	2005

	
	Cant. de viñedos
	%
	Sup. Cultiv.
	%
	Cant. de viñedos
	%
	Sup. Cultiv
	%
	Cant. de viñedos
	
	Sup. Cultiv
	%

	San Juan


	9.037
	23,9
	46.150
	22,0
	6.143
	23,6
	46.921
	22,6
	5.471
	21,1
	48.038,9
	22,0


Fuente: Instituto Nacional de Vitivinicultura.

Se observa una importante disminución en la cantidad de viñedos  desde 1990,  lo que indica la desaparición de viñateros fundamentalmente pequeños y medianos. Si lo comparamos con el cuadro anterior en la actividad vitivinícola también se verifica una fuerte concentración en propiedades de mayor tamaño.

La mayoría de los viñateros, unos 5.230 que representan el 88% del total, tiene menos de 15 hectáreas, casi todos con uvas comunes, lo que los ubica en el grupo vulnerable ya que sufren las distintas crisis con mayor impacto. Actualmente, la actividad no es rentable con menos de 15 has. de uvas para vinos genéricos. Pero dentro de este grupo, hay un 64% de viñateros que tienen menos de 5has., lo que está indicando aún más las dificultades que presenta el sector.

1.4.2. Superficie con uva. (en Has)

	Años
	1994
	2000
	2005
	Crecimiento

1994-2005

	Sup. c/ vides p/ vinos genéricos
	43.715
	40.590
	33.946
	-22,34

	Sup. c/ vides p/ vinos varietales
	3.379
	7.214
	13.244
	+291,95


Fuente: INV
Se observa un fuerte crecimiento de las uvas varietales, son propiedades medianas y fundamentalmente grandes beneficiarios de diferimientos impositivos. Esto está marcando, si tenemos en cuenta lo dicho anteriormente, una fuerte heterogeneidad del sector.
1.4.3. Elaboración de vinos. (HL)

	
	2002
	2005

	Vinos
	3.011.068
	3.196.840

	Mostos
	2.019.900
	2.733.936

	Total
	5.030.233
	5.931.106


Fuente: Instituto Nacional de Vitivinicultura.

La actividad vitivinícola es la principal actividad económica de la provincia, aporta el 10,6 % del PBG. En los últimos años, la elaboración de vinos a aumentado pero donde se registra un importante incremento es en los mostos, que es un commodities destinado al mercado externo.
1.5. Exportaciones.

1.5.1. Exportaciones totales. (u$s)
2001


2004


2005


2006*
106.404.234

  206.583.866
                   274.299.450
      235.891.168
* 1er. semestre

Después de la devaluación, las exportaciones sanjuaninas experimentaron un fuerte crecimiento con una tasa entre el 2001-2006 del 121% y del 14 % entre  2004 y el 1er. Semestre de 2006
.

1.5.2. Exportaciones totales de la Provincia de San Juan según productos. En millones de pesos FOB.

	 Ex
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006*

	Productos primarios
	45
	45
	54
	61
	60

	MOA

                 
	39
	45
	72
	122


	39

	MOI                    
	57
	56
	78
	88


	134

	Productos mineros
	S/d
	S/d
	1
	3


	1


* 1er. semestre
 Fuente: Cámara de Exportadores de San Juan e Instituto de Investigaciones 

 Económicas y Estadísticas-San Juan

Los productos primarios concentran en el 1er. Semestre del año 2006, el 26,1 %, las manufacturas (MOA y MOI) el 73,9%.
1.5.3. Exportaciones por productos de la Provincia de San Juan. 

	PRODUCTOS
	2002
	2005
	2006 *

	
	FOB U$S
	%
	FOB U$S
	%
	FOB U$S
	%

	Piedras y metales preciosos (oro)
	-
	-
	-
	-
	90.062.862,4
	38,1

	Uvas frescas
	38.331,05
	23,8
	40.576,10
	14.8
	40.484.836,4
	17,2

	Vinos 
	13.074,45
	8,1
	23.904,38
	8.7
	12.342.647,0
	5,2

	Ajos exc. p/siembra, frescos o ref.
	S/D
	
	10.443,30
	3.8
	9.679.856,9
	4,1

	Carburo de calcio
	S/D
	
	16.663,74
	6.1
	8.127.396,1
	3,4

	Pasas
	9.592,66
	6,0
	26.384,11
	9.6
	4.443.980,2
	1,9

	Mostos 
	4.737,69
	3,0
	52.494,76
	19.1
	14.996.094,5
	6,4

	Cales
	S/D
	
	9.748,72
	3.6
	6.259.940,4
	2,6

	Ciruelas secas c/carozo
	5.327,12
	3,3
	S/D
	
	S/D
	

	Ciruelas y endrinas frescas
	1.754,68
	1,1
	1.992,21
	0.7
	2.324.440,9
	0.9

	Semillas de hortalizas p/siembra
	1.400,90
	1,0
	2.563,71
	0.9
	2.096.923,1 
	0.8

	Aceite de oliva 
	1.830,64
	1,1
	8.292,21
	3.0
	3.558.800,2
	1,5

	Ferrocilicio
	S/D
	
	14.019,52
	5.1
	5.380.586,2
	2,3

	Medicamentos y productos farmacéuticos
	S/D
	
	5.382,48
	2.0
	3.269.196,7
	1,4

	Aceitunas preparadas o conservadas
	1.747,12
	1,1
	2.126,54
	0.8
	824.179,0
	-

	Bentonita
	S/D
	
	1.057,53
	0.4
	377.899,0
	-

	Otros productos
	83749,28
	51,5
	58.650,14
	21,4
	27.745842,3
	12,8

	TOTAL
	161.245,59
	100,00
	274.299,45
	100
	235.891.168
	100


Fuente: Cámara de Exportadores de San Juan e IIEE 2005-2006
En el 1er. Semestre del año 2006, los cinco productos más vendidos en el exterior fueron: piedras preciosas (oro) con el 38%, uvas frescas con  el 17,2%, mostos con el 6,4%, vinos el 5,2%, ajos (frescos o refrigerados), con el 4 %. Estos dos productos constituyen el 71 del total de exportaciones de la Provincia.         


La cadena vitivinícola, constituye para este periodo, un poco más del 31% del total de productos exportados, de los cuales, el 56% son uvas frescas, mostos el 21%, vinos el 17% y el 13% de pasas.

En cuanto a los productos primarios mineros: El coque de petróleo calcinado representa el 42,6%; la bentonita (activada o tratada) constituye el 33% del sector y la dolomita el 17,6% del total de los productos primarios mineros.
De los MOA, los mostos, pasas y vinos agrupan el 80% del total del rubro. El mosto lideró con el 36,5%, los vinos locales constituyeron el 33,8% y las pasas se posicionaron en tercer lugar con el 9,9%, junto con el aceite de oliva (9,5%) 


De los MOI, el oro, representó el 68%, en tanto el carburo de calcio es el producto que le sigue con el 6,1%,  le sigue el ferrosilicio con el 4,7.
1.5.4. Tasa de crecimiento  de las exportaciones 2004- 2005.

Productos primarios       13,6%
Productos mineros          71,8%
MOA                               68,1%

MOI                                12,4

TOTAL:                          32,8

Fuente:  IIEE 2005

Los principales países destinatarios de nuestros productos son Suiza con el 40,7%, Bélgica, 9,6%, Brasil el 7,7%, Chile el 7,2%, EEUU con el 6,1% (concentran el 71,3%)
1.6. Estructura social.

1.6.1. Población bajo la línea de pobreza e indigencia.

	San Juan
	2003
	2004
	2005
	2006

	Población  por debajo de la Línea de  Pobreza                                                              
	53,0
	51,3
	45,2
	37,4

	Población  por debajo de la Línea de Indigencia
	22,0
	20,0
	13,9
	11,8


Fuente:  IIEE 

1.6.2. Hogares bajo la línea de pobreza e indigencia.

	San Juan
	2003
	2004
	2005
	2006

	Hogares por debajo de la Línea de  Pobreza                                                              
	44,2
	42,4
	37,3
	29,6

	Hogares por debajo de la Línea de Indigencia
	16,9
	16,1
	10,9
	8,8


Fuente:  IIEE 

 Hay que destacar, la disminución de la población y los hogares bajo la línea de pobreza e indigencia, si bien, todavía los valores son altos ya que existen más de 70.000 personas indigentes y más de 200.000 pobres.
1.6.3. Niveles de actividad económica, ocupación, desocupación, subocupación. (1er. Semestre)
	
Tasas
	2003
	2004
	2005
	2006

	Actividad
	43,8
	43,9
	42,8
	42,9

	Empleo
	37,3
	38,2
	37,5
	38,7

	Ocupación (empleo espec.)
	85,2
	87,2
	87,6
	90,2

	Desocupación específica
	14,8
	12,8
	12,4
	9,8

	Subocupación específica
	19,7
	17,0
	13,9
	10,6


Fuente:  IIEE 
El nivel de desempleo de la provincia ha disminuido en forma drástica en el período en análisis. De tasas alarmantes entre desocupados y subocupados que sobrepasaban el 30 % en el año 2003, se reduce en la actualidad al 20%. Las caídas en la desocupación fueron afectadas principalmente del sector comercio, industria y construcción. El auge de la construcción, la recuperación industrial y la actividad minera, parecen ser los factores de impulso a resolver el angustiante problema de falta de trabajo.  

Pero hay que resaltar, que el trabajo en negro es muy alto en la provincia. En el año 2006, el 44,6% de las personas que trabajan en Pymes en el Gran San Juan, no está registrado. (Diario de Cuyo, 2006).  

Hay sectores donde el porcentaje es altísimo, el 81% en el de la alimentación, 84,5 en transporte de carga, construcción con un 51,2% y en industrias varias el 44,5% (Subsecretaría de Trabajo de San Juan)
1.6.3. Distribución del ingreso en la Provincia de San Juan.
Población total según escala de ingreso individual. Segundo semestre 2000
	Número de 
	Escala de ingreso
	Porcentaje
	Ingreso total
	Porcentaje
	Ingreso
	Ingreso

	decil
	
	
	de
	por decil
	del
	medio por
	medio por

	 
	Desde
	Hasta
	personas
	(miles)
	ingreso
	decil
	estrato

	
	
	
	
	
	
	
	

	1
	10
	100
	4,4
	962
	1,3
	54
	

	2
	100
	150
	4,4
	2.063
	2,7
	116
	

	3
	150
	200
	4,4
	3.141
	4,1
	177
	

	4
	200
	250
	4,4
	4.012
	5,3
	226
	143

	5
	250
	300
	4,4
	5.081
	6,7
	287
	

	6
	300
	400
	4,4
	6.133
	8,1
	347
	

	7
	400
	480
	4,4
	7.470
	9,8
	420
	

	8
	480
	600
	4,4
	9.254
	12,2
	520
	394

	9
	600
	860
	4,4
	12.454
	16,4
	700
	

	10
	860
	5.000
	4,4
	25.366
	33,4
	1.424
	1.062

	Población con ingresos
	
	44,3
	75.936
	100,0
	428
	

	Población SIN ingresos
	
	55,7
	
	
	
	

	POBLACIÓN TOTAL
	 
	 
	100,0
	 
	 
	 
	 


Población total según escala de ingreso individual. Segundo semestre 2005
	Número de 
	Escala de ingreso
	Porcentaje
	Ingreso total
	Porcentaje
	Ingreso
	Ingreso

	decil
	
	
	de
	por decil
	del
	medio por
	medio por

	 
	Desde
	Hasta
	personas
	(miles)
	ingreso
	decil
	estrato

	
	
	
	
	
	
	
	

	1
	5
	150
	6,7
	3.331
	2,4
	114
	

	2
	150
	290
	6,6
	6.549
	4,7
	226
	

	3
	290
	380
	6,0
	8.626
	6,2
	325
	

	4
	380
	470
	4,4
	8.114
	5,8
	419
	271

	5
	470
	600
	4,9
	11.724
	8,4
	546
	

	6
	600
	720
	3,0
	9.071
	6,5
	677
	

	7
	720
	900
	4,4
	15.534
	11,1
	813
	

	8
	900
	1.200
	4,2
	19.537
	14,0
	1.058
	774

	9
	1.200
	1.700
	3,3
	21.082
	15,1
	1.443
	

	10
	1.700
	100.000
	2,6
	35.762
	25,7
	3.154
	2.298

	Población con ingresos
	
	
	46,1
	139.329
	100,0
	688
	

	Población SIN ingresos
	
	
	53,9
	
	
	
	

	POBLACIÓN TOTAL
	 
	 
	100,0
	 
	 
	 
	 


Fuente: EPH - GRAN SAN JUAN
Si bien los datos no son comparables, se puede inferir que en el año 2000, el 26,4 % de la población con ingresos de 10$  a 400$, recibía el 28,2% del total de ingresos y el 4,4% de la población con ingresos de 860$ a 5000$, recibía el 33,4%. Para el año 2005, la situación empeora, ya que el 31,6% que tiene ingresos entre 5$ y 720$ (dentro de la canasta mínima), recibe el 34%, en tanto el último decil, con ingresos de 1.700$  a 100.000$, percibe el 25,7%. Este último caso, ameritaría un análisis al interior del decil por el amplio rango que tiene y es allí donde se debe observar la alta concentración.
2. Cambios en algunos sectores claves.

Más allá de los datos secundarios, es importante analizar las transformaciones que se han producido en la Provincia de San Juan en las principales actividades productivas
. La manifestación más clara de la reestructuración que comienza en los años 90, es la nueva modalidad de concentración económica que se detecta en la agroindustria alimentaria (AIA) local (principal actividad productiva y generadora de las relaciones sociales fundamentales). Aparecen grandes grupos económicos con características muy diferenciadas.  Estas nuevas características son:

a. La integración de los agentes en los eslabones de la cadena productiva principalmente en el de distribución. 

b. La introducción de procesos de innovación tecnológica.

c. Grandes cambios en la forma de gestión empresarial.

d. La presencia activa del capital transnacional en la estructura de la AIA.
Se trata de grandes empresas con fuerte expansión (reconversión productiva), ampliación y modernización de las unidades de transformación (bodegas, fábricas, frío, etc.) y dominio de la comecialización-distribución en los mercados nacionales e internacionales.

En general, estos grandes agentes integrados operan primeramente, captando la mayor parte de los volúmenes de materia prima en forma directa e indirecta y luego y el dominio de la distribución. De esta manera las empresas tienen el control de todos los eslabones de la cadena productiva y obviamente, del circuito de acumulación.

Estos grupos también son beneficiarios de la política de diferimientos impositivos en la provincia  que les permiten el control, del eslabón agrícola.
En este escenario, las estrategias de las empresas Pymes son variadas para poder enfrentar las crisis. Por un lado, diversifican con variedades de destino alternativo, llevan a moler su uva a distintas bodegas (maquila) con el objeto de ser menos vulnerables en la venta final (vino) o las fábricas diversifican la producción. Producen una gran gama de bienes de otras cadenas productivas (aceitunas, aceite de oliva, dulces, frutas al natural, alcauciles, choclos, jardinera de verduras, vinos, etc.), y en algunos casos utilizan procesos comunes. De esta manera, hay un máximo aprovechamiento y optimización de los bienes de capital y una transferencia de excedentes de una actividad a otra. (DE LA TORRE, 1999)

Con este tipo de estrategias y situaciones, las Pymes quedan muy debilitadas frente al modelo de modernización y globaliza​ción. Ello se debe a que este proceso requiere de una reconver​sión de la producción de materia prima hacia variedades de alta calidad y basada en la preferencia de la demanda externa. Esto supone para el productor altos costos que no puede asumir, y aún con este tipo de exigen​cia queda atrapado en un mercado de carácter típicamente  oligopólico.
Las empresas líderes dominantes de los procesos de producción y distribución absorben el grueso del excedente económico regional vía exportación. Esto se produce por los bajos costos (fuerza de trabajo, impuestos, servicios, materias primas) y la venta en los mercados internacionales a valor dólar.  De este modo,  los agentes que lideran el comercio de estos productos en el mercado mundial, logran la captación de una renta extraordinaria al no derramar ingresos a los otros agentes subordinados por relaciones técnicas de producción (agricultores, industriales independiente, etc.).

“La modalidad de crecimiento económico que impulsa la nueva dinámica de acumulación se orienta por políticas que básicamente promueven el desarrollo de las exportaciones regionales. De manera tal, que las bases exportables se constituyen en el soporte central de la economía regional” (GAGO, Alberto, 1998:25).

Hay que destacar, que el comportamiento de la economía ha estado muy ligado al ritmo de crecimiento y recesión de la agroindustria.  Cuando crece sostenidamente la agroindustria y logra posicionarse en los mercados internacionales y nacionales, el complejo industrial (industrias ligadas por relación de insumo-producto) potencia la radicación y el desarrollo de las ramas industriales proveedoras de  insumos y bienes básicos, como la rama del papel y el cartón, los plásticos, el vidrio, las imprentas y la metalmecánica en general. Por lo tanto, después de la devaluación, se observa un fuerte crecimiento de las actividades complementarias en la Provincia.
La industria de base minera, por su parte, presencia la radicación de la gran empresa transnacional, en la exploración y explotación de los recursos naturales, dejando a las Pymes sólo la pequeña minería y las actividades indirectas.

Las características del proceso de crecimiento siguió con la misma dinámica de la de los 90, basada en :

1. Incremento de la productividad y consecuentemente, mayor competitividad de los productos.
2. Ampliación sustantiva en términos de superficie cultivada, plantas industriales y productos.
3. Modernización de la organización empresaria.
4. Concentración del capital en la gran empresa y débil inserción de la fuerza de trabajo en el proceso productivo.
CONCLUSIONES:
El modelo de globalización impuesto a partir de  los 90  provocó una fuerte reconversión de la actividad económica en la provincia en donde las políticas aplicadas han influenciado decisivamente en su transformación.

De los datos e información disponible y presentada, se detecta en los últimos años, que la economía provincial ha crecido a mayor tasa que la nacional y que la provincia de Mendoza.  Ello se debe, porque el  crecimiento de la Provincia está impulsado fundamentalmente por la actividad minera que con el emprendimiento de Veladero y las otras áreas ya  otorgadas, que por otro lado, abren fuertes dudas sobre su real impacto social dadas las características de esta   explotación.

Así, las tasas de crecimiento económico, las exportaciones, el empleo, los indicadores sociales se presentan  en la provincia en expansión y resolviendo las situaciones acuciantes que se vivieron con el default (corralito, etc.). Sin embargo, los problemas económicos y sociales apremiantes continúan castigando a la sociedad  como los bajos niveles de ingreso, la delincuencia, la pobreza, la indigencia y la concentración económica y la exclusión social.

Desde los años 90 el proceso de reconversión,  favoreció a un reducido grupo de empresas (fracciones representantes del gran capital),  que dirigen y hegemonizan todo el comportamiento de la economía regional. Una de las características de este proceso de concentración y centralización de capitales en la economía regional, está dado por el perfil productivo especializado y orientado a la exportación reafirmado después de la devaluación
Las políticas públicas de la devaluación-pesificación complementadas por un tipo de cambio altamente favorable para la exportación, siguen produciendo importantes reacomodamientos a nivel de agentes, fundamentalmente en la agroindustria, la industria, la minería y el sector  servicios. Además de profundizar la dinámica de acumulación instalada desde los 90, que se puede sintetizar de  la siguiente manera:

1. Incremento de ganancias en los sectores del gran capital reconvertido y mayor  concentración económica.

2. Consolidación de salarios todavía bajos.

3. Quiebre de agentes Pymes (especialmente del sector primario) vinculadas al mercado interno y fuertemente endeudadas. Son agentes que no están integrados en la cadena productiva y que no lograron reconvertir (viñateros, horticultures) 

4. Situación de creciente heterogeneidad estructural en las cadenas productivas de las agroindustria y  la industria en general.

5. Relaciones de inter​cambio desigual, con los agentes dominantes.

6. Captación de rentas extraordinarias de los agentes que exportan (vino, ajo, olivo, conserva de tomate, frutas frescas).  Se trata de grandes empresas líderes y medianas (nacionales y extranjeras) que durante el modelo anterior, lograron incorporar tecnología, modificar líneas de producción y mejorar sus productos. Son agentes integrados, diversificados y con tecnologías de punta que les permite responder adecuada y competitivamente a las demandas del mercado interno e internacional

7. Incremento del empleo estacional de mano de obra (cosecha, empaque, transformación), pero con profundización de terciarización de actividades y el trabajo en negro.

8. Nueva modalidad de separación del bien de capital de la fuerza de trabajo. El obrero no vive más en las fincas, no existe la figura del contratista, es la cooperativa  o la empresa de trabajo quien contrata al obrero en las zonas urbanas o periféricas.

9. Reprimeración  y expansión de la economía agrícola, a pesar de la recomposición y recuperación de la actividad industrial, 
De ahí, que nuestra reflexión es una invitación a pensar más allá del crecimiento, la necesidad de desentrañar las formas que adquiere y por lo tanto, lo imperioso de emprender un modelo de desarrollo social e institucional que integre a toda la población. 
Se requiere, desde lo económico, el fortalecimiento de los procesos, (producción, comercialización y transformación) de los actores (productores, comerciantes, industriales, Estado y la sociedad civil), de la cadena del valor orientada fundamentalmente a la pequeña producción, de inserción creciente en la cadena productiva, de generación y captación de valor.

Pero desde lo político, implica defender lo que se tiene, reformularlo en término de eficiencia y eficiencia y por sobretodo, diseñar políticas públicas en donde los nuevos actores sociales y los marginados hasta hoy de las decisiones, sean los protagonistas. Significa una redistribución del poder, la articulación de nuevos sujetos y la conformación de un espacio de transformación que sea capaz de modificar las relaciones de fuerza vigente. Una resignificación del espacio público, la legitimación de las instituciones, la ampliación y fortalecimiento de la participación en todas sus formas.

Este proceso no es sólo económico,  sino que hay que dotarlo de un contenido creciente de ciudadanía democrática y participativa. Sólo así, habrá un “después” inclusivo.
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